
กรณีศึกษา 
นํ้าผลไม “ภัณฑรสดี” 

 
นายยุทธภัณฑ มีประสบการณการขายในบริษัทจําหนายเครื่องด่ืม 5 ป ภายหลังไดลาออกมา

ดําเนินการกิจการเองโดยจําหนายเครื่องด่ืมที่จางผูอ่ืนผลิตแลวใชตราผลิตภัณฑของตนเอง (private 
brand)  โดยนายยุทธภัณฑจางนายทิพยนที และครอบครัวผลิตนํ้าสม 40% บรรจุขวด 2 ขนาด คือ 
ขนาด 200 มล. และ 400 มล. โดยนายยุทธภัณฑรับนํ้าสมมาจําหนายผานหนารานของตนเอง ผาน
ทางโทรศัพท เฟสบุค และสงใหกับรานอาหาร รานจําหนายเครื่องด่ืมตาง ๆ โดยสื่อสารขายวาเปน
นํ้าสม 100% คั่นเองทุกวัน รับประกันคุณภาพความสดใหม และไมใสสารปรุงแตงใด ๆ ภายใตซื่อตรา 
“ภัณฑรสดี”  

นายยุทธภัณฑตองการยอดขายมากจึงใหสวนลดปริมาณมากสําหรับรานอาหารหรือราน
จําหนายเครื่องด่ืมตาง ๆ ที่ไมนํานํ้าสม และนํ้าผลไมของผูผลิตรายอ่ืนมาจําหนาย   

 
 


