
ใบงาน การคนควา และการฝกประยุกตความรูใชเพ่ือการขายออนไลน (รายกลุม 5 คน) ประกอบการเรียนการสอน 

            วิชาการจัดการการขาย ประจําภาคเรียนที่ 1 ปการศึกษา 2564 
 

ลําดับ
ที่ 

รายการ/ หัวเรื่อง กลุมเรียนและ
กําหนดสงงาน 

แนะนําแหลงคนควา/ การปฏิบัติ 

1 เสนอรายช่ือสมาชิกกลุม  
 

001 002 003 
และ 004 
3-5 ก.ย. 64 

-พูดคุยในกลุมเรียน (เดียวกัน) เพ่ือการ 
 ทํางานรวมกัน พรอมสงรายช่ือสมาชิกกลุม  
 จํานวน 5 คน 

2 วางแผนการจัดการการขายออนไลน 
-วิเคราะหสิ่งแวดลอมการจัดการการขาย 
-กําหนดกลุมลกูคาเปาหมาย 
-กําหนดวัตถุประสงคการจัดการการขาย 
-กําหนดผลิตภัณฑ ราคา สื่อออนไลน การสงเสริม 
 การขาย 
-จัดองคการขาย  
-พยากรณยอดขาย และกําหนดงบประมาณการขาย 
-การจูงใจขาย 

001 002 003 
และ 004 
6-12 ก.ย. 64 

-คนควาจากหนังสือการจัดการการขาย   
 หรือบริหารการขาย 
-ความรูจากเอกสารและการบรรยาย 
-คนควาจากอินเทอรเน็ต 
-คนควา สังเกต ติดตามการเสนอขายสินคา 
 ผานสื่อออนไลนประเภทตาง ๆ วาง 
 แผนการสรางเน้ือหาเสนอขาย จัดระบบ 
 การรับคําสั่งซือ้ สงสินคา และรับชําระเงิน 
-การอภิปรายกลุมระดมความคิดเห็น เพ่ือ 
 การวางแผนงาน 
 

3 การปฏิบัติการขายออนไลน 
-การใชเทคนิคการขาย  
-จรรยาบรรณนักขาย 

001 002 003 
และ 004 
20 ก.ย. – 1 
ต.ค. 64 

-คนควาจากหนังสือการจัดการการขาย  
 หรือบริหารการขาย จรรยาทางธุรกิจ    
 จรรยาบรรณนักการตลาด 
-ความรูจากเอกสารและการบรรยาย 
-คนควาจากอินเทอรเน็ต 
-คนควา สังเกต ติดตามการเสนอขายสินคา 
 ผานสื่อออนไลน เพ่ือประยุกตใชระหวาง 
 ปฏิบัติ 
-ประยุกตทฤษฎี เทคนิคการขายและ 
 จรรยาบรรณนักขายเพ่ือการ 
 ปฏิบัติการขายออนไลน  
-การอภิปรายกลุมระดมความคิดเห็น เพ่ือ 
 การแกไขปญหาที่เกิดขึ้นระหวางการปฏิบัติ 

4 การประเมินผลการขาย 
-การใหผลตอบแทนการขาย 
-งบกําไรขาดทุน 
 

001 002 003 
และ 004 
1-7 ต.ค. 64 

-คนควาจากหนังสือการจัดการการขาย  
 หรือบริหารการขาย 
-ความรูจากเอกสารและการบรรยาย 
-คนควาจากอินเทอรเน็ต 
-จัดทํางบกําไรขาดทุน และจายผลตอบแทน 
  ใหสมาชิกในกลุม 



                      
ลําดับ

ที่ 
รายการ/ หัวเรื่อง กลุมเรียนและ

กําหนดสงงาน 
แนะนําแหลงคนควา/ การปฏิบัติ 

5 รายงานการขาย และการนําเสนอ  001 และ 002  
12 ต.ค. 64 

-จัดทํารายงานการขาย (รายงานการปฏบัติ 
 การขายออนไลน) กลุมละ 1 เลม 
-จัดทําสื่อPowerPoint ประกอบการ 
 นําเสนอรายงาน 
-สมาชิกกลุมทกุคนมีสวนรวมนําเสนอ 
 รายงานการขาย 
 

003 และ 004 
8 ต.ค. 64 

หมายเหตุ    1. การประเมินผลการการฝกประยุกตความรูใชเพ่ือการขายออนไลน (รายกลุม) 

                        จากการจัดการทีมการขาย การวางแผน การปฏิบัติ กําไรขาดทุน รายงานการขาย  
                        (รายงานการปฏบัติการขายออนไลน) และการนําเสนอรายงานการขาย 
 


