
จริยธรรมทางการตลาด 
 

                                                                            ผศ.ดร.ธัมมามนตร  คุณรัตนาภรณ  

 โดยทั่วไปธุรกิจตาง ๆ มุงหวังดําเนินธุรกิจเพ่ือใหไดรับผลกําไรสูงสุดหรือเปนผูนําตลาดดวยสวน
ครองตลาด (market share) สูงสุด แตดวยภาวะการแขงขันรุนแรงมากขึ้น ทําใหนักการตลาดพยายามใช
กลยุทธตาง ๆ เพ่ือเอาชนะคูแขงขัน ดวยมุงหวังใหไดกําไรมากที่สุดจนลืมจรรยาบรรณในวิชาชีพไป ซึ่ง
การดําเนินงานโดยไมตระหนักถึงจริยธรรมที่ดีงามหรือจรรยาบรรณในอาชีพ ยอมสงผลเสียตอตนเอง 
บริษัท สังคม และประเทศในที่สุด ดังน้ันในบทน้ีจึงขอกลาวถึงรายละเอียดเก่ียวกับความหมายของ
จริยธรรมและจริยธรรมการจัดการผลิตภัณฑและราคา ความสําคัญของจริยธรรมการจัดการผลิตภัณฑ
และราคา ประโยชนของจริยธรรมการจัดการผลิตภัณฑและราคา และจริยธรรมการจัดการผลิตภัณฑ 
ราคา ชองทางการจัดจําหนาย และการสงเสริมการตลาด 
 

ความหมายของจริยธรรมและจริยธรรมการจัดการผลิตภัณฑและราคา 

 คําวาจริยธรรม (ethics) มีผูทรงคุณวุฒิไดใหความหมายไวหลายทัศนะตาง ๆ กัน ดังน้ี 
 พิภพ  วชังเงิน (2546: 4) ไดกลาววาจริยธรรม คือ กิริยามารยาท การประพฤติปฏิบัติที่สังคม
ปรารถนา เปนแนวทางเพ่ือบรรลุสภาพชีวิตที่ดีงามทั้งกาย วาจา ใจ (ทํา พูด คิด) เปนไปทางดีและเวนสิ่ง
ที่ผิดตอปทัสถานของสังคม (social norm)  
 พจนานุกรมฉบับราชบัณฑิตยสถาน พ.ศ.2542 (2546: 291) ไดใหความหมายคําวาจริยธรรม 
หมายถึง ธรรมที่เปนขอประพฤติปฏิบัติ ศีลธรรมและกฎศีลธรรม 
 จินตนา  บุญบงการ (2547: 27) กลาววา จริยธรรม หมายถึง ขอประพฤติปฏิบัติ หรือหลักความ
ประพฤติปฏิบัติที่ดีงามที่เหมาะสม ที่มีคุณธรรมและตองตามศีลธรรม 
 นิติพล  ภูตะโชติ (2549: 224) ใหความหมายจริยธรรม คือ หลักเกณฑหรือแนวทางที่ควร
ประพฤติและปฏิบัติของมนุษยในสังคม ซึ่งบุคคลควรยึดถือในการดําเนินชีวิต ประกอบอาชีพและ
ประกอบธุรกิจตาง ๆ ทั้งน้ีเพ่ือกอใหเกิดประโยชน เกิดความเปนระเบียบเรียบรอยและสันติสุขแกตนและ
บุคคลในสังคม 
 Swarbrooke & Horner (2007: 412) ethics is the moral values and standards that 
guide the benaviour of individual and organizations. 
 กลาวโดยสรุป จริยธรรม หมายถึง ขอประพฤติปฏิบัติที่ดีงามและมีคุณธรรมของบุคคลเพ่ือการอยู
รวมกันอยางมีความสุขในสังคม  
 จริยธรรมในการจัดการผลิตภัณฑและราคา หมายถึง ขอประพฤติปฏิบัติที่ดีงามและมีคุณธรรม
ของผูบริหารและผูปฏิบัติงานในระดับตาง ๆ เพ่ือบริหารจัดการผลิตภัณฑและราคาอยางเปนธรรม เพ่ือ
กอใหเกิดประโยชนแกลูกคาและสังคม 



 

ความสําคัญของจริยธรรมการจัดการผลิตภัณฑและราคา 
 

 การตลาดเปนการตอบสนองความตองการของลูกคาใหไดรับความพึงพอใจสูงสุด การตอบสนอง
จึงจัดเปนกิจกรรมความสัมพันธในทางสังคม อยางไรก็ดีหากสรางความสัมพันธโดยไมคํานึงถึงความสงบ
สุขและการอยูดีกินดีของสังคม ยอมกอใหเกิดความเสียหายตอสังคมและประเทศได ผูบริหารและ
ผูปฏิบัติงานการตลาดระดับตาง ๆ จึงควรจัดการทางการตลาดอยางมีสํานึกที่ดี  ในการน้ีจึงขออธิบาย
ความสําคัญของจริยธรรมการจัดการทางการตลาดดวยตัวอยางตอไปน้ี 
 ตัวอยางที่หนึ่ง บริษัทผลิตนํ้าผลไมผสมแบบบรรจุกลอง โดยใชนํ้าผลไมแทเพียง 25%  บริษัทมี
ความสามารถในการผลิตนํ้าผลไมแบบผสมใหมีรสชาติไดเหมือนนํ้าผลไมจริง แตดวยบริษัทตองการกําไร
มาก จึงต้ังราคาสูงพรอมโฆษณาวาเปนนํ้าผลไม 100%  ซึ่งกวาลูกคาประจําจะทราบความจริงวาตนได
สูญเสียเงินไปจํานวนมากอยางไมคุมคาก็ใชเวลานาน ดวยปริมาณเงินที่ลูกคาเสียไปเพ่ือแลกกับนํ้าผลไมที่
มีคุณคาทางโภชนาตํ่าโดยรวมมีมาก กลุมลูกคาจึงรวมตัวรองเรียนหนวยงานของรัฐ 
 จากตัวอยางที่หน่ึง หากผูผลิตพัฒนาผลิตภัณฑและกําหนดราคาอยางเปนธรรม ไมนําผลิตภัณฑ
คุณภาพดอยมาสื่อสารใหเขาใจผิดวาเปนผลิตภัณฑคุณภาพดี และต้ังราคาแบบฉกฉวยยอมไมสรางความ
เดือดรอนใหกับลูกคา  อน่ึง หากบริษัทมุงกําหนดตําแหนงผลิตภัณฑที่มีคุณภาพดอยดวยราคาถูก เพ่ือให
เปนทางเลือกหน่ึงสําหรับการเลือกซื้อของลูกคา ยอมทําใหลูกคาพึงใจมากกวาการถูกหลอกลวงใหสูญเสีย
เงินอยางไมคุมคา 
 ตัวอยางที่สอง  บริษัทผลิตปุยย่ีหอหน่ึงวิเคราะหกลุมเปาหมายของผลิตภัณฑพบวาสวนใหญเปน
เกษตรกรที่ไมมีความรูเรื่องเคมีเกษตร และดวยบริษัทมุงหวังผลกําไรสูงจึงตัดสินใจผลิตปุยคุณภาพตํ่ากวา
มาตรฐานขายกับกลุมเปาหมายน้ี แตภายหลังการใชปุยของเกษตรกรพบวาผลผลิตลดตํ่าลง ทั้งน้ีเน่ืองจาก
ปุยไมมีคุณภาพ ซึ่งเดิมเกษตรกรมีรายไดตอปตํ่าอยูแลวจึงไดรับความเดือดรอนเพ่ิมมากขึ้นอีก เพราะ
ผลผลิตหรือรายรับที่ไดไมคุมกับเงินที่ลงทุนไป อน่ึง นอกจากปุยน้ีจะไมชวยฟนฟูสภาพดินแลวยังทําใหดิน
เสื่อมอีก ซึ่งจัดเปนความเลวรายดานการทําลายสิ่งแวดลอม และผลพวงที่จะตามคือการทําลายเศรษฐกิจ
ของประเทศในที่สุด ผูผลิตปุยรายอ่ืนที่ต้ังใจประกอบการอยางสุจริต พลอยไดรับผลกระทบจากความไม
เช่ือมั่น หรือคลางแคลงใจของลูกคาไปดวย ดานรัฐบาลก็ตองออกมารักษาผลประโยชนของเกษตรกรไมให
ถูกเอารัดเอาเปรียบดวยการใหความรูและใชกฎหมายบังคับเพ่ือการลงโทษอยางจริงจัง  
 จากตัวอยางที่สอง เปนไปเชนตัวอยางที่หน่ึงแตสงผลกระทบเหนือกวาลูกคา โดยมีผลถึง
ผูประกอบการรายอ่ืน สิ่งแวดลอม และเศรษฐกิจโดยรวมดวย แมจะเปนเพียงการกระทําของ
ผูประกอบการรายเดียว แตยังผลเสียไปยังสังคมสวนรวม ความสามารถในการทํากําไรของผูผลิตจึงเปนไป
ไดในระยะสั้นเทาน้ัน ดังน้ันถาผูผลิตปุยดําเนินการโดยคํานึงถึงผลลัพธแบบองครวมยอมทําใหผูผลิตไมเสีย
ช่ือเสียง และดําเนินธุรกิจไดอยางย่ังยืน 
 ตัวอยางที่สาม นักวิจัยและพัฒนาผลิตภัณฑของบริษัทผลิตตุกตาบริษัทหน่ึงพยายามคิดคนผลิต
ตุกตาที่เคลื่อนไหวสรีระได ในที่สุดสามารถผลิตตุกตาที่ขยับปากขบเคี้ยวไดนอกเหนือจากการกลอกลูกตา



ไปมาได จากความแปลกที่เหนือกวาคูแขงน้ีทําใหบริษัทขายตุกตาไดปริมาณมาก แตภายหลังที่ลูกคาซื้อ
ตุกตาไปใหเด็กเลนแลวมีการรองเรียนถึงอันตรายที่เกิดกับเด็ก กลาวคือเมื่อเด็กแหยน้ิวเขาไปในปากก็จะ
ถูกเคี้ยวทําใหไดรับบาดเจ็บ ผูปกครองของเด็กจึงเรียกรองคาเสียหายจากบริษัท พรอมทั้งรองเรียน
หนวยงานของรัฐเพ่ือใหดําเนินการหามการผลิตและจําหนายตุกตาดังกลาว 
 จากตัวอยางที่สาม แมบริหารผลิตภัณฑจะสมมติฐานวาลูกคาตัดสินใจซึ้ออยางชาญฉลาดที่สุด
แลวก็ไมอาจปฏิเสธความรับผิดชอบได หากนักวิจัยและพัฒนาผลิตภัณฑไดทําการพัฒนาผลิตภัณฑอยาง
รอบคอบ โดยไมมุงเนนเพียงสรางความแตกตางเหนือคูแขงอยางหวังยอดขายสูง แตควรคํานึงถึงผลลัพธที่
จะเกิดขึ้นกับผูเลนตุกตาดวย เพราะผูเลนตุกตาน้ันสวนใหญเปนเด็กที่ไรเดียงสา การบาดเจ็บที่เกิดขึ้นยอม
เปนผลเสียตอความนิยมที่มีตอผลิตภัณฑ ตราผลิตภัณฑและบริษัทผูผลิตตุกตา 
 ครั้นตอมาภายหลังบริษัทผูผลิตตุกตาออกมาแสดงความรับผิดชอบในความผิดพลาดที่เกิดขึ้นดวย
การหยุดการจําหนายสินคาน้ันและเรียกเก็บสินคาดังกลาวพรอมคืนเงินใหกับลูกคา     อีกทั้งบริษัทได
ออกมาขอโทษผูปกครองของเด็กถึงความผิดพลาดที่เกิดขึ้นผานสื่อมวลชน การสํานึกผิดและการออกมา
ยอมรับเชนน้ี ยอมสรางความรูสึกที่ดีใหกับผูบริโภคและทําใหผูบริโภคเช่ือมั่นวาบริษัทจะพัฒนาผลิตภัณฑ
ใหดีอยางมีมโนทัศนและรอบคอบย่ิงขึ้น  
  

ประโยชนของจริยธรรมการจัดการผลิตภัณฑและราคาผลิตภัณฑ 
 

  หากผูบริหารและผูปฏิบัติงานในระดับตาง ๆ จัดการทางการตลาดอยางมีจริยธรรมยอมทําใหเกิด
ประโยชนตอตัวเอง ลูกคา บริษัทและสังคม ดังตอไปน้ี 

  1. ประโยชนตอตัวเอง จากการตัดสินใจบริหารจัดการผลิตภัณฑ ราคา ชองทางการจัดจําหนาย 
และสงเสริมการตลาดดวยจิตสํานึกที่ดียอมสรางความรูสึกเช่ือมั่นและภาคภูมิใจใหกับตัวเอง สงผลดีทําให
ผูบริหารและผูปฏิบัติงานในระดับตาง ๆ ไดรับการยอมรับ มีช่ือเสียงและมีโอกาสทํากําไรจากการจัด
จําหนายผลิตภัณฑอยางยาวนาน 

  2. ประโยชนตอลูกคา หากผูบริหารและผูปฏิบัติงานในระดับตาง ๆ จัดการผลิตภัณฑ ราคา ชอง
ทางการจัดจําหนาย และการสงเสริมการตลาดบนพ้ืนฐานความพึงพอใจของลูกคาจะทําใหธุรกิจมีโอกาส
ยืนหยัดไดยาวนาน การปฏิบัติตอบที่ดีตอลูกคาจะทําใหลูกคาพึงพอใจ เกิดการซื้อซ้ําจนกลายเปนลูกคา
ประจํามีคําสั่งซื้อใหอยางตอเน่ือง การดําเนินธุรกิจใหประสบผลสําเร็จจนลูกคาไววางใจ ศรัทธาและ
จงรักภักดีตอผลิตภัณฑหรือบริษัทไดเชนน้ี ตองผานการสรางความสัมพันธกับลูกคาดวยความซื่อสัตย
สุจริต ตรงไปตรงมา เชน การเสนอผลิตภัณฑและบริการที่ปลอดภัยตอลูกคา ไมกําหนดราคาขายแบบเอา
รัดเอาเปรียบ เปนตน 

  3. ประโยชนตอบริษัทหรือรานคา หากผูบริหารและผูปฏิบัติงานในระดับตาง ๆ สามารถบริหาร
หรือดําเนินงานจนทําใหลูกคาไววางใจ เช่ือมั่นตอผลิตภัณฑ ลูกคาจะเกิดทัศนคติที่ดีตอบริษัทหรือรานคา 
เกิดการอุดหนุนผลิตภัณฑของบริษัทหรือรานคาอยางตอเน่ือง จนสามารถพัฒนาไปสูการเปนลูกคาประจํา
สรางยอดขายใหกับบริษัทหรือรานคาน้ัน 



  4. ประโยชนตอสังคม หากผูบริหารและผูปฏิบัติงานในระดับตาง ๆ เสนอขายสินคาและบริการ
เพ่ือใหลูกคาพอใจแลว ไมกีดกันคูแขงอยางไมเปนธรรม ไมหลีกเลี่ยงกฎหมายและไมทําลายสิ่งแวดลอม 
กลาวคือลูกคาไดสินคาและบริการที่คุมคา ใชบรรจุภัณฑที่ไมทําลายสิ่งแวดลอม           ไมฉกฉวยโอกาส
ต้ังราคาขายสูงแบบไมเปนธรรม หรือกักตุนสินคาเพ่ือการปรับราคาใหสูงขึ้น เปนตน ซึ่งสิ่งเหลาน้ีมีสวน
ชวยจรรโลงสังคมใหนาอยูเพ่ือสงมอบใหคนรุนหลังมีความอยูดีกินดีเฉกเชนชนรุนกอนที่ผานมา 

 

จริยธรรมการจัดการผลิตภัณฑ ราคา และกิจกรรมการตลาดที่เก่ียวของ 
 

 อยางไรก็ตามผูบริหารแเละผูปฏิบัติงานในระดับตาง ๆ ที่มีหนาที่จัดการผลิตภัณฑ ราคา ชอง
ทางการจัดจําหนาย และการสงเสริมการตลาด อาจสับสนในการนําหลักการใดมายึดเพ่ือการประพฤติ
ปฏิบัติ ก็สามารถนําจรรยาบรรณนักการตลาดของสมาคมการตลาดแหงประเทศไทย มาเปนไปมาตรฐาน
ในการประพฤติปฏิบัติได  ซึ่งเจตนารมยของจรรยาบรรณดังกลาวน้ีตองการใหผูบริหารแเละผูปฏิบัติงาน
ในระดับตาง ๆ ที่มีหนาที่จัดการผลิตภัณฑ ราคา ชองทางการจัดจําหนาย และการสงเสริมการตลาดอัน
เปนงานทางการตลาดตองต้ังมั่นอยูในความซื่อสัตยสุจริตและความเปนธรรมตอลูกคา ทั้งมีสวนรวมในการ
รับผิดชอบและพัฒนาเศรษฐกิจและสังคมสวนรวม หากพิจารณาจริยธรรมตามบทบัญญัติจรรยาบรรณ
นักการตลาดในประเด็นการจัดการสวนประสมการตลาด การวิจัยตลาด ตลอดจนขอพึงปฏิบัติเก่ียวกับ
สภาพแวดลอมมีดังน้ี (สมาคมการตลาดแหงประเทศไทย, 2550) 
 

 1. ดานผลิตภัณฑ (Product) ผูบริหารและผูปฏิบัติงานในระดับตาง ๆ ควรมีจริยธรรมเก่ียวกับ
การจัดการดานผลิตภัณฑ ดังน้ี 
    1.1  มุงเสนอผลิตภัณฑและบริการที่มีความปลอดภัยตอการอุปโภคบริโภค 
    1.2  ใหขอมูลเก่ียวกับผลิตภัณฑและบริการที่เที่ยงตรงไมหลอกลวงรวมถึงการเปดเผยขอมูล
เกี่ยวกับปญหาที่อาจเกิดขึ้นไดจากการใชผลิตภัณฑหรือบริการ 
    1.3  ใหบริการหลังการจําหนายตามสมควร  รวมถึงการบริการดัดแปลงแกไข และรับเรื่องรอง
ทุกขอันสืบเน่ืองมาจากการซื้อผลิตภัณฑและบริการ 
    1.4  มุงเสนอผลิตภัณฑและบริการที่ถูกตองตามกฎหมาย วัฒนธรรมและศีลธรรมอันดีงามของ
สังคม โดยคํานึงถึงผลกระทบตอสภาวะสิ่งแวดลอมเปนสําคัญ 
    1.5  พึงแจงใหทราบถึงขอมูลที่เกี่ยวกับคุณลักษณะหรือสวนประกอบของผลิตภัณฑ และ
บริการที่เปลี่ยนแปลงไป อันอาจมีผลตอการตัดสินใจของผูซื้อ 
    1.6  ไมลอกเลียนแบบสินคาหรือบริการของผูอ่ืน โดยวิธีการที่ไมถูกตองตามกฎหมาย 

 

 2. ดานราคา (Price) ในสวนเก่ียวของการจัดการดานราคา ผูบริหารและผูปฏิบัติงานในระดับ
ตาง ๆ ควรมีจริยธรรม ดังน้ี 
            2.1  ไมรวมกลุมกันต้ังราคาหรือสมยอมรูเห็นในการกําหนดราคาที่เปน    การเอารัดเอา

เปรียบผูซื้อ 



            2.2  กําหนดผลตอบแทนหรือคาธรรมเนียมของทุกฝายที่เก่ียวของในขบวนการทางการตลาด
อยางเปนธรรม   
            2.3  ใหขอมูลเกี่ยวกับราคาของผลิตภัณฑและบริการอยางครบถวนสมบูรณ 
            2.4  ไมกระทําการใด ๆ เพ่ือใหสินคาราคาสูงขึ้นโดยไมมีเหตุผล 

 

 3. ดานชองทางการจัดจําหนาย (Place) ผูบริหารและผูปฏิบัติงานในระดับตาง ๆ ควรมี
จริยธรรมเกี่ยวกับการจัดการจําหนายและกระจายสินคา ดังน้ี 
             3.1  ไมกักตุนสินคา 
             3.2  ไมผูกขาดชองทางการกระจายสินคา 
             3.3  ไมพยายามบีบบังคับผูคาอิสระใหขายสินคาเฉพาะของตน 
             3.4  ควรใหบริการตอผูคาทุกรายเทาเทียมกันในทุกสภาวะตลาด 
             3.5  เมื่อไดรับแตงต้ังใหเปนผูจัดจําหนาย หรือกระจายสินคาตองปฏิบัติหนาที่ความรับผิดชอบ
ตามสัญญาตาง ๆ ที่ไดใหไวดวยความซื่อสัตยสุจริตตรงไปตรงมา 

 

 4. ดานการสงเสริมการตลาด (Promotion) ในดานการสงเสริมการตลาด ผูบริหารและ
ผูปฏิบัติงานในระดับตาง ๆ ควรมีจริยธรรม ดังน้ี 
     4.1  ละเวนการโฆษณาที่เปนเท็จหรือที่อาจกอใหเกิดการเขาใจผิด ไมบิดเบือนความจริงหรือ
ผิดวัฒนธรรม ศีลธรรมอันดีงาม หรือเปนการใหรายปายสีคูแขงขัน 
     4.2  ละเวนวิธีการสงเสริมการขายที่เปนการหลอกลวง 
     4.3  ละเวนกลวิธีการขายที่เปนการบีบบังคับใหลูกคาซื้อผลิตภัณฑหรือบริการที่ลูกคาไม
ตองการ หรือทําใหลูกคาซื้อโดยสําคัญผิด 
              4.4 ละเวนการโฆษณาหรือใหขาวสารตอสื่อมวลชนที่บิดเบือนความจริงหรือผิดวัฒนธรรม 
ศีลธรรมอันดีงาม หรือเปนการใหรายปายสีคูแขงขัน ไมวาโดยทางตรงหรือทางออม 
 5. ดานการวิจัยตลาด  
    5.1 ละวนการแอบอางการวิจัยตลาดเพ่ือใชในการขายสินคาและบริการหรือการระดมทุนเพ่ือ
กิจกรรมใด ๆ 
    5.2 ละเวนการใหขอมูลที่บิดเบือนหรือบกพรองไมสมบูรณ 
             5.3 ไมนําขอมูลวิจัยของลูกคาไปใชเพ่ือประโยชนสวนตัว 
             5.4 ปฏิบัติตอลูกคาทุกรายอยางเปนธรรมและไมนําขอมูลอันเปนความลับของลูกคาไปเปดเผย
โดยมิไดรับอนุญาต 
 
 6. ขอพึงปฏิบัติเก่ียวกับสัมพันธภาพองคกร 
             6.1  พึงรักษาความลับของขอมูลทางองคกร ไมนําไปเพ่ือประโยชนสวนตนหรือในทางที่อาจ
ทําใหองคกรไดรับความเสียหาย 



                6.2 ปฏิบัติตามหนาที่ความรับผิดชอบตามสัญญาตาง ๆ ที่ไดใหไวดวยความซื่อสัตยสุจริต 
ตรงไปตรงมา และเปนธรรม 
      6.3 ไมฉวยโอกาสจากสถานการณตางๆ สรางผลประโยชนใหกับตนเองหรือกอใหเกิดความ
เสียหาย หรือความไมเปนธรรมตอผูอ่ืนและองคกร 
                6.4 เคารพสิทธิในทรัพยสินทางปญญาของผูอ่ืน ไมนําผลงานของผูอ่ืนแมเพียงบางสวนไปใช
เปนประโยชนสวนตน โดยไมไดรับอนุญาตหรือใหคาตอบแทนแกเจาของงานเสียกอน 
             
           7. ขอพึงปฏิบัติเก่ียวกับสภาพแวดลอม 
               7.1 ใชพลังงานและทรัพยากรธรรมชาติที่มีอยูอยางประหยัดและมีประสิทธิภาพสูงสุด 
               7.2 ละเวนจากการประกอบการใด ๆ อันเปนการทําลายทรัพยากรธรรมชาติและสภาพ 
แวดลอม 
              7.3 หาทางปรับปรุงสภาพแวดลอมใหดีขึ้น และพยายามใชทรัพยากรที่จะนํากลับมาใหไดอีก 
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